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第一课 
教会的使命 

为什么要宣教？什么是宣教？ 
 
一、课程简介 
第一课 教会的使命：为什么要宣教？什么是宣

教？ 

第二课 普世的使命：普世/未得之民/鲜闻福音的

群体 

第三课 宣教的教会：教会怎样做宣教？ 

第四课 宣教与植堂：什么是植堂？为什么要植

堂？ 

第五课 营商宣教/企业宣教 

第六课 宣教的策略：方法、计划、途径 
 

二、教会的使命 
经文：太 28：18–20；徒 1：8。 

教会宣教的目的，是要使万民作主的门徒，并且一

代一代地传承下去。 
 

A. 使命的根据和基础（耶稣的权柄） 

1. 创 12：1–4，是神对亚伯拉罕的呼召；太 28：

18–20，則是大使命。 

2. 今天神同样也呼召我们“来跟从我，我要叫你得

人如得鱼一样。”在这个过程中，神给我们一个

使命，就是叫我们这些因着亚伯拉罕的缘故，藉

着信进入神的国度当中，成为亚伯拉罕的子孙。

不但如此，这个因信而得到的生命，也能把这生

命传出去，让许许多多的人因着这些信主的人而

蒙福。 

3. 神为了他在世界上的使命而设立了教会，使命不

是为教会而造的；相反的，教会是为了使命而造

的。这是神的使命。 
 

B. 使命的对象和范围（所有族群）：成为宣教的教

会 
使万民作主的门徒。万国万民是宣教的重要的禾

场。万民得救也是神的心意。使命的对象和范围包

括所有的族类，超越所有的文化，超越种族，也是

超越语言的一个使命。 

 

C. 使命的计划和行动：成为宣教的教会 

1. 计划：门徒训练/造就 

a. 宣教是门训的一部分，不是两件事，不可分割。 

b. 不是菁英的责任，乃是人人的责任。 
 

2. 行动：去（宣教与传福音） 

3. 本地与外地；同文化与近文化，与异文化。 

a. 宣教，基本上是传福音，可以分为在本地及到外

地。 

b. 今天来讲，全世界都是一个世界村。许多大城

市：北京、上海、广州等，都有不少外国人居

住，他们来到中国读书、经商、生活。因此，宣

教也不仅仅是本地跟外地，因为许许多多不同文

化、不同语言的人来到我们身边。当把福音传给

同文化的人，这是传福音。至于向异文化的人传

福音，这就是宣教。而把福音传出去，就是整个

教会的责任。 
 

三、参考 

卢炳照。〈宣教的《圣经》基础〉。 

 

 

第二课 

教会的使命：未得之民 
 
一、引言 
A. 威廉克里（William Carey）是谁？ 

 威廉克里，18 世纪中業英国人。原是鞋匠，后

来回应圣经的大使命，去印度当宣教士，有“近

代宣教之父”之称。 

 

B. 什么是福音未及的群体（Unreached People）？

10/40 之窗在哪里？我当怎样宣教？ 

1. 10/40 之窗 

a. 是一个长方形的地带，位于赤道以北，北纬 10

度至 40 度之间，由非洲西部，经过中东到亚

洲。世界上主要的穆斯林、印度教徒、佛教徒以

及许多无神论的人口，都住在这个区域中。B. 

b. 10/40 之窗，包括了 62 个国家，总人口超过 31

亿。也是全世界最多未得之民的地方。全世界

27%的宣教士都是在这个窗当中。 

2. 鲜闻福音的群体/最少听闻福音的群体 

 就是未得之民，这些族群当中，并没有再生能力

的、本土化的教会；他们也是： 

a. “没有人传福音传给他们的族群”（Unengaged 

people groups），他们没有当地语言的圣经、

没有為人所知的信徒、没有本土教会、没有向他

们传福音的宣教士、也没有从而得闻福音的管

道。 

b. 而“最少听闻福音的群体”（Unreached people 

groups），信徒人数低于 2%。全世界大概有 40%
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人口是在鲜闻福音群体中。这包括了大多数的穆

斯林群体、印度教群体，及佛教群体。 

3. 华人的优势 

a. 近年来，不少华人去到海外经商、贸易，因此与

很多国家建立了良好的关系，特别是在难于传福

音的佛教、印度教、伊斯兰教国家，也因此华人

在這些國家當宣教士佔有非常优势。 

b. 此外，国內也有很多少数民族。华人也是在宣教

事工当中，神安排的特别重要的一环。 

c. 要认识内地的未得之民，可以浏览〈华人群体数

据库〉或〈万民网 http://www.wanmin.org〉。 

 

二、宣教事工包括什么 
宣 教 事 工 ， 早 期 分 为 国 内 宣 教 （ Home 

Missions），及国外宣教（Foreign Missions），

依据美国加州富勒神学院世界宣教研究所的分析，

分为下列 3类： 

 

A. M1 同文化宣教（例如：华人对华人） 

中国人向中国人宣教，例如是少数民族，也可能是

同种族之间的宣教。 

 

B. M2 近文化宣教（例如：华人对日本人、韩国人

等亚裔） 

1. 华人对日本人，或华人对韩国人等近文化宣教。 

2. 亚裔的文化，是相近的文化。 

3. 所谓近文化，有些是文字方面类似，或者是风俗

方面类似。 

 

C. M3 异文化宣教（例如：华人对非洲人，或华人

对南美洲） 

1. 华人到非洲、美洲等地方向当地人传福音，就是

异文化宣教。 

2. 除了文化不同之外，还有在语言、风俗、饮食

等，许多的差异。 

 

三、如何把福音带给未得之民 
1. 要在教会教育下一代，或初信的信徒，首先要明

白什么是传福音、什么叫做宣教，也要把宣教的

异象讲述、传递出去。《睿眼看世界》一书提

到，我们往往看见门前有许多的人的需要，可是

却忘记了在远方的未得之民的需要。回到圣经最

基本的观念，就是我们要有神的心。神的心意不

仅是要我们把福音传给周围的人，也要我们走出

去，把福音传给外邦、外族。 

2. 戴德生，是把福音从英国带到中国的宣教士。他

到达中国以后，看到宣教士把福音传到沿海的省

份。他别具眼光，认为“不要只把福音带到沿海

一带，也要把福音带到内陆去。”所以，他创办

“内地会”。内地会就把福音传到中国的内陆

去。 

4. 主耶稣的大使命，并不仅仅是给他的门徒，也是

给今天的你和我，给每个信徒的。 

5. 今天，从理论上来讲，从北京上了飞机，世界的

任何地方，在 24 小时内都可以去得到。另外，

许多未得之民今天已经来到我们当中。无论是内

地的大学，或者各大城市，都可以见到诸色人

等，从世界各地来到中国读书、做生意、工作、

结婚等。因此，我们可以在本地向那些未听闻福

音的人宣教，把握这个来到我们家门口的机会，

跟他们打交道、建立关系，从而向他们传福音。

一旦他们接受了福音之后，将来也就可以把福音

带回家乡。 

6. 宣教是教会的本质（彼前 2：9），宣教就是我

们这些蒙恩的人，把神的美德宣扬出去。因我们

是被拣选的族类，是有君尊的祭司，是圣洁的国

度，是属神的子民。 

 

四、思考 
如果神要你我来宣教，我们当怎样做呢？ 

 

五、参看 
1. 约书亚项目 

 〈https://joshuaproject.net/〉 

2. 威廉‧克里（William Carey）

〈http://www.wellsofgrace.com/biography/bi

ography/carey.htm〉 

3. 戴德生（Hudson Taylor）

〈http://www.wellsofgrace.com/biography/in

tro/brief–bio/taylor/index.htm〉 

4. 马盖文（Donald McGavran）

〈https://umot.group/%E3%80%90%E5%AE%A3%E6

%95%99%E5%A3%AB%E6%95%85%E4%BA%8B%E3%80%91

%E9%A6%AC%E8%93%8B%E6%96%87–donald–

mcgavran/〉 
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第三课 
教会的使命：宣教的教会 

 

一、教会怎么做宣教？ 
讲到宣教这题目，事实上教会能够做的有很多。教

会可以怎样推动宣教？ 

 

A. 门徒训练 

把门徒建立、训练起来。 

 

B. 推动 

有人出去做宣教士，其他信徒大力支持，以祷告、

金钱支持，和实际的关怀、接待等。 

 

C. 参与 

鼓励信徒出去做短宣与长宣，加上代祷、守望。 

 

D. 差派 

1. 短宣与长宣 

2. 宣教与我们的子女 

 我们是否接纳、鼓励、支持自己的兒女投入宣

教？不过，不要用宣教作兒女出国移民的藉口。 

3. 教会本身是征召中心，也是训练中心。1 教会要

首先准备好，同来认识什么是宣教？为什么要宣

教？教会实践宣教，要从讲台的信息起，一步一

步的教导，呼召教会信徒踏进宣教。 

4. 然后，再透过短宣，扩展信徒的眼光，看见世界

灵魂的需要。也可以邀请宣教士来见证，呼召信

徒回应。另外，教会的牧者、长老、执事，可以

向那些有布道或者宣教恩赐的肢体，敦促、鼓

励、拣选他们，最后印证他们的呼召，差派他们

出去，就像教会初期，差派保罗跟巴拿巴一样。 

 

二、如何参与宣教？ 
A. 鼓励专业人士参与宣教 

今天，有许多宣教工场，是难以用宣教士身分取得

入境签证进去的。但是专业人士却可以用专业工作

的身分，取得入境签证，例如：医生、护士、工程

师、商人等。具备这些专业资格的人士，必须对传

福音有负担，以致神可以藉着教会，来鼓励这些专

业人士加入宣教的行列。 

 

 

                            
1
林安国著：《智者策─宣教策略理论十三课》（華人福音普

世差傳會，1999）。 

B. 短宣 

教会牧师須以身作则，每年花时间参与宣教事奉，

同時带领信徒出去短宣，然后回来分享宣教经历、

需要、心得。 

 

C. 宣教士分享见证 

接待宣教士，也邀请他们在教会作见证，传递异

象。 

 

D. 信徒日常生活操练预备自己 

 

三、小型教会如何做宣教？  
世界上多数的教会属于小型教会，小型的教会有某

些特点是大型教会所没有的。小教会也是教会，可

以遵行大使命，也可以是合神心意的教会。 

 

A. 小教会可以从小的地方开始做 

可以从支持一个宣教士开始。金钱支持，寄生日礼

物给宣教士，朗诵宣教士的信件，在教会不同的团

契、祷告会中代祷支持，派人去宣教工场探望宣教

士等。 

 

B. 小教会可以从教会的教育开始做 

从教会的教导事工中，将神的心意、天国的观念、

神爱世人的心肠、圣灵在教会中所做的差传的意

念，一步一步透过讲台、主日学、门徒训练，甚至

是宣教年会宣讲出来。 

 

C. 找一个宣教工场开始做 

世界上有为数极多的未得之民，先从找一个开始以

工场做。 

 

D. 从祷告开始做 

祷告幫助我们了解神的心意，神会使用一个小的教

会来参与宣教的事工。 

 

E. 培养宣教人才 
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第四课 
宣教与植堂 

 

一、引言 
1. 在诸多限制的环境中，如何做好宣教？在敌意、

不友善的环境中，如何宣教？ 

2. 保罗的策略，是提后 4：2 上“务要传道，无论

得时不得时，总要专心”。 

 

二、什么是植堂？为什么要植堂？ 
1. 植堂，就是开始一间教会。如果在某地方有 50

家教会，就是在若干年前，有人一个、一个地建

立这 50 家教会。 

2. 社会学对于以下的现象，有个特别的讲法：一个

组织发展到某个规模，就会将所有的精力，都放

在组织的内部事情，不再往外发展。 

3. 教会到了某个规模，或到了一百人、两百人、三

百人的时候，人数就不再增长。但是教会若从头

一天开始，就以布道带人信主、然后帮初信者做

门徒训练，情形就会不一样。因为门徒训练的过

程中，会教导如何传福音。如此，三数年后，教

会发展到一定的程度，就有一班弟兄姊妹、教会

领袖，可以走出去植堂。 

 

三、植堂的准备和考虑 
1. 植堂要早作准备，要经过思考、祷告和寻求，寻

出有需要的地方，然后往外走。 

2. 植堂运动：由本土教会，在特定的族类或者群体

中，快速建立教会，并以几何级数递增。 

3. 世界上有很多宗派，在不同的地方做植堂。比方

说他们训练了一班人，去到印度或不同的国家建

立教会，由一间教会植堂变成两间教会，再变成

四间教会，依次倍增。在这个发展的过程，教会

不但有人出去建立教会，也能培育出新的领袖。

那些原本在教会当领袖的，因为出去植堂，留下

的位置就由其他信徒补上。虽然新领袖未必很有

经验，属灵的分量或许还足夠，但是，他们就在

这个环境中，不断成长，生命得造就。 

4. 面对新环境的挑战以及属灵的争战，需要预先装

备信徒。当他们经历环境挑战和属灵争战时，就

能够藉祷告和寻求，一起面对。 

 

四、宣教和植堂 
因为植堂是去到一个全新的地方，服侍一个全新的

族群，比如从现在的学生群体，去到另外一个全新

的民工族群，或是个有全然不同宗教信仰、背景的

少数民族，他们跟教会本来所服侍的群体有巨大的

分别。所以，之前就要做充分的准备。 

 

五、植堂手册（五大步骤） 
A. 祷告 

透过祷告寻求神的心意，看神要在我们当中做什

么。当辨明了神要我们做的工作，是在另一个族群

中做，而又发现到我们有某些限制的话，那么最好

是在那个群体当中建立教会。从祷告开始，找几位

同工一起寻求。最理想的，是在我们当中有弟兄姊

妹是跟那个服侍族群有关系的，那就可以透过他

们，与服侍对象接触、联络。 

 

B. 会面（见面） 

去到要服侍的群体中，与他们接触、见面，开始传

福音给他们。 

 

C. 造就 

传福音有人信主后，就把信主的召集在一起，栽

培、造就他们。最开始可能是一对一，或一对二，

这已经是个小型团契，也可能是个小班查经班。 

 

D. 聚会 

慢慢地开始小型的聚会，聚会、聚会……然后在當

地找得适合的地方，把教会慢慢建立起来。 

 

E. 倍增（拓展） 

在这个过程中，慢慢就可以找到可以栽培的人选，

为以后植堂、拓展做准备。 

 

六、门徒训练 
〈今天教会植堂的 5 个真理〉一文的作者，在文章

里谈到如何在拉丁美洲植堂。首先，植堂的最主要

部分，就是迫切地培养下一代门徒；其次，教会成

长中最重要的功课，就是门徒训练。在耶稣的身

上，有 3方面的学习： 

1. 自己传道； 

2. 栽培、差传 12 门徒，然后差派他们出去传福

音； 

3. 栽培、差传 70 个门徒。 

 

七、圣经里的“教会学” 
1. 以基督为中心。在这个过程中，基督不断的复制

（意思就是建立门徒），一个个门徒后来被称为

基督徒，他們好像基督的样子，去表达、去流露

出基督的爱，这也是一个充滿同情心的交流。 

2. 当我们出去传福音，这种同情心能够把爱心带出
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去。这是主耶稣藉着他的门徒，把福音带出去。

基督徒要用生命─用自己的表现来传福音，用自

己的行动把福音活出来。到了不得已的时候，才

是用口来传福音。 

3. 门徒建造赋有同情心的交流，然后基督透过身体

当中的信徒来工作。这是所谓普遍祭司的职分。 

 

八、参考 
1. 罗祖澄。《教会植堂事工》。 

2. 提摩太‧凯乐。《充满活力的教会植堂》

〈https://www.churchchina.org/archives/111

101.html〉 

3. 《植堂手册》 

 〈https://allnations.us/wp–

content/uploads/2015/03/Simplified–

Chinese–Pocket–Guide.pdf〉 

4. 洛桑报告。〈今天教会植堂的 5个真理〉 

 〈https://www.lausanne.org/content/lga/201

7–11/5–truths–church–planting–

today?gclid=EAIaIQobChMIvvqMiMS14wIV3LXACh

1UGwLrEAAYASAAEgLgevD_BwE〉 

 

 

第五课 

营商宣教 

（Business as Mission） 
 

一、新的宣教运动：营商宣教 
1. 营商宣教是近年宣教学非常热门的题目。洛桑普

世宣教委员会，也特别举办了一个营商宣教的讨

论，并且發表一份報告。因為新的宣教运动，也

采用了这个营商使命。 

2. 营商本身是服務，是宣教的平台和工具。营商宣

教兴起了教会里的企业家和跟营商专家，让他们

通过营商活动来转化世界。普世教会将整全的福

音带到全世界的含义，也包括了在基督里的身体

（教会），能够肯定、推动商人。这意味着鼓励

他们用营商方面的恩赐，去释放被压迫的穷人，

把好消息传到地级。 

 

二、保罗的榜样：带职宣教 
保罗的宣教精神和原则：林前 9 章。保罗根据不同

的地区，采用最适合的方法来宣教。 

1. 属灵四律（传福音的方法）。是一个美国基督徒

发明的传福音方法。他注意到美国的推销员在推

销产品時，非常简明扼要的介绍产品的好处，一

步步说明，令顧客提升购买的意欲，于是激起他

用相同的方法来传福音，結果成效相当顯注。 

2. 在内地，很多人都会贪便宜，又重人情，所以当

国人在接受福音时，也会讲求便宜或速效，或碍

于人情应付了事，结果却不是真正相信；可能这

个传福音方法，对国人井不是最好的方法。 

3. 三元福音法：主要是针对美国的西班牙裔而发明

的传福音方法。 

 

三、营商宣教 
1. 今天，许多未得之民的国家并不欢迎宣教士入

境。但是，如果是医生、护士、工程师、商人的

话，事情就不同了。许多发展中国家非常欢迎专

业人士到他们当中，带给他们帮助。因此，我們

可以采取双职宣教士的身分去到宣教工场。 

2. 营商是使命，也是呼召，更是事工。我们被造

时，就被赋予了创意，勇于创新。以好的过程来

创造好的东西。不仅为了自己，也为了与他人共

用，营商就是这样，所以当讲到营商宣教这个题

目时，是从神国度的异象而出，是天国的营商。

这比赚钱给自己，是更好、更伟大的题目。 

3. 所以，天国营商的前提是始于神学，就是所有基

督徒都蒙呼召，尽心、尽性、尽意、尽力爱神和

服事神，并且爱人和服事人。正如神呼召人从事

其他事工，或者在宣教机构服事一样，神也呼召

人在商业、商界，为他的国来做工。 

 

四、营商宣教与职场事工 
职场事工与营商宣教不同，但又息息相关。职场事

工主要是通过合作者和专业同事的见证，将福音带

到人群当中。在工作的地方，他鼓励人将圣经用在

商业的活动当中，以此来荣耀神。而营商宣教事实

上也包含了这些职场事工的要素。 

 

五、营商宣教与织帐篷事工 
1. 织帐篷事工跟职场宣教不同，但息息相关。织帐

篷事工的原则，是基督徒专业人士藉着受聘或者

营商，在财政上支持自己，这样就不需要依靠奉

献者，或所服事的人来经营他们的事工。 

2. 织帐篷的事工意味着工作跟见证的整合，强调鼓

励平信徒，而非圣职人员去传道。但是营商宣教

却不一定是织帐篷的事工。营商宣教也有别于支

持 宣 教 的 营 商 ， 英 文 是 Bussiness for 

Missions。营商得利可以来支持宣教跟事工，但

这却有别于营商宣教。这或可称之为支持宣教的

营商。因为他用生意所赚的钱来支持其他种类的

事工。 
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六、营商宣教的特点 
1. 营商宣教的特点，是要追求利润。营商必须在财

政上面维持得住，如果做赔本生意，你能够赔多

久？因此营商必须能够维持生意，能够赚取利

润。盈利是所有生意的必要元素，在任何文化都

是一样。没有利润，企业就不能够生存，也不能

够达成目标。 

2. 营商宣教最主要的底线是为着神，神有更大的荣

耀。 

 

七、人人宣教士 
虽然我们都不是宣教士，但仍然要做宣教的事情。

神要我们都找到自己的位置，一同来建立神的国

度。 

 

八、小型企业的宣教模式─餐福 
餐福是针对在服务业上班的族群所建立的聚会模

式。根据从事餐饮业群族的不同工作时间，而专门

在晚上设立的聚会。 

 

 

第六课 
宣教的策略 

 

一、策略是属灵的吗？  
1. 宣教策略是明智、具体地善用资源，并且把握时

机，适切文化传统及社会实况，履行大使命事工

的计划、原则及实践。“策略”是一套总体的方

法、计划或途径，说明我们如何达到目的或解决

难题；策略并不着眼于细节。最佳的策略，是量

身打造的策略。 

2. 大使命是主吩咐昔日的门徒及今日教会信徒，藉

“去，奉父、子、圣灵的名施洗、教训……”

等，进行“使万民作主门徒”的事工。 

 

二、保罗的宣教策略 
1. 宣教的内容（message）─神的福音 

2. 宣教的方法（methodology）─福音的效用与外

展福音的效用是普世性的（罗 3：21–31），却

又始自犹太人而向外展，故此他屡次强调宣教方

法是“先是犹太人，后是希利尼人”（罗 1：

16，2：9–11）。 

3. 宣教原则及宣教行动 

a. 保罗个人的宣教原则，在罗马书中说明次序为：

“先是犹太人，后是希利尼人”。 

b. 保罗另一个个人宣教原则，是“不在基督的名被

称过的地方传福音”。 

4. 宣教策略包括寻求神的旨意及具体计划，二者并

行。 

5. 祷告是策略重要的一部分，如富能仁的故事。 

  

三、由策略来谈“一带一路”与宣教契机 
A. 什么是一带一路？ 

1. 是指“丝绸之路经济带”和“21 世纪海上丝绸

之路”的简称。一带一路并非一个实体和机制，

而是合作发展的理念和倡议，是依靠中国与有关

国家既有的双边多边机制，借助既有的、行之有

效的区域合作平台，旨在借用古代“丝绸之路”

的历史符号，高举和平发展的旗帜，主动地发展

与沿线国家的经济合作伙伴关系，共同营造政治

互信、经济融合、文化包容的利益共同体、命运

共同体和责任共同体。 

2. 丝绸之路始于中国，连接亚洲、非洲和欧洲的古

代商业贸易路线。从运输方式上分为： 

a. 陆上丝绸之路； 

b. 海上丝绸之路。 

 

B. 一带一路版图的 2 个重点： 

1. 重点畅通（丝绸之路经济带） 

a. 中国经中亚、俄罗斯至欧洲（波罗的海）； 

b. 中国经中亚、西亚至波斯湾、地中海； 

c. 中国至东南亚、南亚、印度洋。 

2. 一带一路沿线 64 个国家的总人口为 30.8 亿，约

占全球总人口 44%；GDP 总规模达到 12.8 万亿美

元，占全球经济 17%。 

a. 一带一路虽然是中国国家战略，但宣教是普世性

的，中国教会、华人教会要和西方及列国教会密

切合作，并肩携手，共同完成大使命。宣教学上

著名的 10/40 之窗所显示的地区，与中国一带一

路涵盖的地区几乎完全重合，这不应该是历史的

偶然。 

b. 一带一路直接牵涉到 68 个国家，包括了 10 个佛

教国家，29 个穆斯林国家，和 2 个印度教国

家，换言之，是这条路上所有的“未得之民”─

穆斯林、印度教徒和佛教徒的主要群居之地。 

 

四、一带一路的宣教策略 
A. 海陆并举，两翼齐飞 

中国本土教会会同海外华人教会巩固海上丝绸之路

历史宣教成果，积极拓展向东南亚、南亚和非洲穆

斯林、印度教和其他异教的宣教；中国本土教会会

同普世教会沿亚欧高铁各大城市布局设点，辐射中

东和欧洲各国，重点向穆斯林群体宣教，并最终完
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成福音回归耶路撒冷，迎接主耶稣再来。 

 

B. 巩固本土，健全差传 

因此，中国教会需要加强自身建设，在神学建造、

教会牧养、城市宣教、少数民族宣教几个方面齐头

并进，同时开展跨文化宣教，建立健全本土化的差

传机制，向海外拓展。 

 

C. 穆民回归，三国一律 

过去多年，华人教会的回归耶路撒冷运动给人造成

的印象和结果是，华人教会热衷以色列宣教，而忽

略了大使命是向万国万民传福音。“三国一律”

（参：赛 19：24）的应许，让我们看到在末后的日

子，穆斯林国家和以色列一同回归到神面前、列国

一同敬拜耶和华的美丽图画。重点不是先穆斯林还

是先以色列，而是三国一律，万民归主！ 

 

D. 聚焦城市，开拓门户 

海上丝绸之路连接 97 个海港城市，陆上丝绸之路

连接的 28 个国家，将在全球范围内创建诸多新核

心区及贸易区。结合一带一路的布局和进展，教会

和宣教机构要在有策略性的地点建立门户城市（即

主要城市 Gateway Cities），作为训练、延伸、支

持的基地。 

 

E. 跟高铁走，沿线设点 

条条大路通罗马，是保罗宣教的路线；在罗马大道

上有驻防城、政治中心、文化中心等。条条高铁通

中国，中亚高铁、欧亚高铁、泛亚高铁，总计

59,000 公里，贯穿 28 国。高铁沿线是我们宣教的

路线，在高铁道路上“通”与“传”。 

 

F.跟经贸走，商业宣教 

一带一路是经济带、商贾路。组织大使命公司，派

人到这些地方商业宣教。学习和推广温州三合一模

式：移居+商宣+植堂。“整全事工”：专业服事–

职场宣教–商业宣教 

 

G. 群体流动，植堂宣教 

1. 一带一路引发不同群体向这些地区流动，商人、

劳工、孔子学校的中文教师、专业人士等，皆出

外寻找机会，正是植堂好时机。中国内地用于基

础设施的经济已经饱和，劳工、经验与材料过

剩，透过一带一路可大量输出。 

2. 流动群体是植堂沃土，可差派宣教士开设教会—

Diaspora Mission（散聚事工）。 

 

H. 城镇建设，专业宣教 

很多无名城镇因一带一路变成国际经贸中心、免税

商品或减税商品集散地，因此急需各行各业各方人

才，如银行、财务、翻译、法律、医疗、服务、教

育、美容、针灸、餐饮等人才。带职和双职宣教将

可大派用场，作全人福音，福音使命与文化使命两

条腿走路，是耶稣传道模式，也是保罗的策略。 

 

I. 建立社群，移民宣教 

为天国的缘故集体移民，建立基督徒的群体，集力

影响，技能深化，长远又可有作光作盐的见证，强

化所建立的新教会。 

 

J. 经济为引，文化为桥 

中国向一带一路上的弱小国家提供经济支持，带来

友谊和好感，使当地人对中国语言和文化的学习与

交流大开方便之门。中文是千万外国人想学习的语

言，以便和中国人交往和经商，因此，训练和差派

中文语言教师是个很好的机会和管道。国际经贸平

台需要英语作通行语言，英语教师需求很大，科技

也是海外华人教会能提供的资源。 

 

K. 联合行动，设立中心 

集合力量、联合行动是必须走的道路：一万间海外

华人教会加上 60 万间（未能碓定）中国教会的资

源（灵力、人力、财力、智力）整合起来，将是巨

大的力量。 

 

五、参考 
1. 温 以 诺 。 〈 从 罗 马 书 略 谈 宣 教 策 略 〉

〈http://www.globalmissiology.org/chinese/

s2/featured3.htm〉 

2. 深度“一带一路与宣教契机”研讨会综述

2017–03–02 马来西亚浸信会神学院。 

 〈http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MjM5NDEy

MzQ0OA==&mid=2454679170&idx=1&sn=ebc788689

aafd81ce10e88984aa319c7&chksm=b13755558640

dc43438cd06671bb8436dd9765e1a06cb01e304648

95c92467a2350972d34d2d&mpshare=1&scene=5&s

rcid=0518lbo0PLtbEtmFSKJALI2d#rd〉 

 

 

 

http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MjM5NDEyMzQ0OA==&mid=2454679170&idx=1&sn=ebc788689aafd81ce10e88984aa319c7&chksm=b13755558640dc43438cd06671bb8436dd9765e1a06cb01e30464895c92467a2350972d34d2d&mpshare=1&scene=5&srcid=0518lbo0PLtbEtmFSKJALI2d#rd〉
http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MjM5NDEyMzQ0OA==&mid=2454679170&idx=1&sn=ebc788689aafd81ce10e88984aa319c7&chksm=b13755558640dc43438cd06671bb8436dd9765e1a06cb01e30464895c92467a2350972d34d2d&mpshare=1&scene=5&srcid=0518lbo0PLtbEtmFSKJALI2d#rd〉
http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MjM5NDEyMzQ0OA==&mid=2454679170&idx=1&sn=ebc788689aafd81ce10e88984aa319c7&chksm=b13755558640dc43438cd06671bb8436dd9765e1a06cb01e30464895c92467a2350972d34d2d&mpshare=1&scene=5&srcid=0518lbo0PLtbEtmFSKJALI2d#rd〉
http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MjM5NDEyMzQ0OA==&mid=2454679170&idx=1&sn=ebc788689aafd81ce10e88984aa319c7&chksm=b13755558640dc43438cd06671bb8436dd9765e1a06cb01e30464895c92467a2350972d34d2d&mpshare=1&scene=5&srcid=0518lbo0PLtbEtmFSKJALI2d#rd〉
http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MjM5NDEyMzQ0OA==&mid=2454679170&idx=1&sn=ebc788689aafd81ce10e88984aa319c7&chksm=b13755558640dc43438cd06671bb8436dd9765e1a06cb01e30464895c92467a2350972d34d2d&mpshare=1&scene=5&srcid=0518lbo0PLtbEtmFSKJALI2d#rd〉
http://mp.weixin.qq.com/s?__biz=MjM5NDEyMzQ0OA==&mid=2454679170&idx=1&sn=ebc788689aafd81ce10e88984aa319c7&chksm=b13755558640dc43438cd06671bb8436dd9765e1a06cb01e30464895c92467a2350972d34d2d&mpshare=1&scene=5&srcid=0518lbo0PLtbEtmFSKJALI2d#rd〉

